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Performanța financiară a Societatii este afectată, a fost afectată în trecut și este de așteptat să fie afectată în viitor de o serie de factori, cum ar fi:
• Evoluția pandemiei naționale și globale și efectele sale secundare în cadrul economiei regionale.
• Contextul geopolitic care pune presiune asupra cererii generale.
• Evoluția mediului macroeconomic și starea generală de sănătate a populației vizate, ambele determinand consumul de servicii private de sănătate;
• Nivelul redus al investițiilor statului în sănătatea publică orientează populația către serviciile medicale private;
• Cea mai mare parte a cifrei de afaceri a Societatii se bazează pe cheltuieli private și nu pe asigurări medicale finanțate de stat;
• Societatea are un model de afaceri puternic echilibrat, care facilitează captarea recurentă a veniturilor;
• Societatea pune accentual pe expansiune atât prin investiții greenfield, cât și prin achiziții, lucru care oferă baza pentru creșterea durabilă;
• Costurile cu forța de muncă și eficiența la scară vor afecta profitabilitatea;
• Schimbările în legislația fiscală au un impact direct asupra structurii costurilor Societatii și, prin urmare, afectează profitabilitatea.

Estimările și ipotezele utilizate se bazează pe experiența istorică și pe alți factori care sunt considerați rezonabili în condițiile actuale, iar rezultatele acestora stabilesc baza
pentru judecată cu privire la performanța viitoare, care nu este ușor de conturat din alte surse.

Conducerea se așteaptă ca performanța Societatii să se îmbunătățească în timp și ca rezultatele sale financiare să crească, pe baza creșterii dovedite a cererii pentru
serviciile medicale prestate în unitățile Societatii.
Mai mult, un efect pozitiv se va traduce din performanța crescută a entităților nou achiziționate care urmează să alinieze performanța la nivelul Grupului.
Societatea estimează că:
• va continua să valorifice unitățile medicale ale companiilor achiziționate pentru a-și dezvolta organic operațiunile și pentru a alinia companiile achiziționate la un nivel

de profitabilitate (marja EBITDA) similar cu cel al Grupului;
• va continua să analizeze potențiala achiziție a anumitor companii medicale care va determina extinderea serviciilor sale în zonele în care are deja prezență locală sau va

permite Grupului să se extinda în noi zone geografice;
• va genera oportunități de creștere organică atât prin lansarea de unități greenfield, cât și prin valorificarea oportunităților de creștere pentru unitățile existente prin

construirea de afaceri suplimentare pe aceeași structură de costuri fixe, deja existentă, în special în cazul spitalelor;
• va continua să optimizeze mixul de servicii prestate în unitățile sale în funcție de condițiile specifice de piață, urmărind astfel creșterea veniturilor și îmbunătățirea

marjei de profit a fiecărei unități medicale;
• va beneficia de consolidarea pieței, care este deosebit de favorabilă liderilor pieței de servicii medicale private, permițând o creștere accelerată a vânzărilor și o

prezență mai intensă pe piața regională și pe specialități de nișă și facilitând atingerea economiilor de scară.

Rezultatele reale pot diferi de estimări.


